Dla naszego klienta poszukujemy kandydata na stanowisko:
Inżynier sprzedaży 

Miejsce pracy: południe Polski 
Nr ref.: IS/07/07
Pracodawca: 

Firma jest liderem w dziedzinie technologii spawalniczych. W jej ofercie znajduje się pełen asortyment spawarek elektrycznych do pracy metodami MIG/MAG, MMA oraz TIG. Do swojego zespołu poszukuje osoby o zainteresowaniach technicznych, lubiącej pracę w terenie. Jeżeli jesteś otwarty na nowe wyzwania, znasz się na spawalnictwie i lubisz kontakt z ludźmi to ogłoszenie jest dla Ciebie.
Zakres obowiązków:

- aktywne poszukiwanie klientów oraz utrzymywanie relacji z klientem
- organizowanie seminariów oraz szkoleń dla klientów 
- zarządzanie CRM
- zarządzanie grupą 2-3 podległych pracowników
Wymagania:

- wykształcenie wyższe techniczne o specjalności spawalnictwo lub pokrewnej
- minimum 2-letnie doświadczenie zawodowe w branży spawalniczej
- praktyczna znajomość technologii spawalniczych
- bardzo dobra znajomość języka angielskiego 

- praktyczna znajomość MS Office oraz Lotus Notes
- prawo jazdy kat. B – praca w większości w terenie
- bardzo dobra organizacja czasu pracy
- mile widziane doświadczenie w sprzedaży
Klient oferuje:

- atrakcyjne wynagrodzenie

- szkolenia językowe
- szansę rozwoju kompetencji osobistych

- możliwość podjęcia dalszej edukacji na koszt pracodawcy
- laptop

- telefon komórkowy
- samochód służbowy
Zainteresowane osoby prosimy o przesłanie CV na adres: mprzewozna@labor-eu.pl lub zapraszamy do rejestracji na naszej stronie internetowej www.labor-eu.pl.
Klient zastrzega sobie prawo skontaktowania się tylko z wybranymi kandydatami.

